Prissattning: att komma fram till ett "normalpris

n

Laste i "Prissattning: nar ndgon annan ska ha sin andel" ddr Marten Castenfors
menade att en konstndr ska bibehalla sitt ‘normala pris’ och inte forblindas av
forsdljningsprocenten som faller bort. Hur sdtter man sitt "normala pris”? Min
gallerist tar 50 %, stdller jag ut pa en konsthall varierar %-satsen. Deltar jag i
en konstrunda har jag inga %-avdrag. Olja, akryl, akvarell, print, upplaga,
storlek, CV? Vad ska jag tdanka pa nar jag satter pris?

Hej Maria,

I texten du refererar till tog jag specifikt upp olika sammanhang dar externa parter tar ut
forsaljningsprovision. Nar du satter ett pris har du satt ett virde pa din konst. Prisbilden
ska vara konstant och utgd fran verket och inte variera beroende pa utstéllningssituation.
Detta &r viktigt, s& atervand gérna till den texten om du kanner osdkerhet kring detta.

N&r du séljer direkt fran ateljén tycker jag dock att det finns ett visst spelutrymme. Men
ange aldrig ett billigare pris! Ge istéllet en tydlig procentrabatt, eventuell en
méangdrabatt. Pa sa vis kvarstar det ursprungliga vardet. Om du har gallerirepresentation
galler dock andra regler. Beroende pd omfattningen av ert samarbete ska all férséljning
alltid ske via galleriet. Aven om du tycker att du gjort allt arbete, med att arrangera
ateljén och bjuda in konstsamlaren, ar det inte s representation fungerar.

I sammanhanget kan jag inte ténka mig en battre expert att tillkalla an just en
framgdngsrik gallerist. Ciléne Andréhn pa galleri Andréhn-Schiptjenko i Stockholm ger en
utforlig kommentar:

“En grundldggande princip &r att priset pd en konstnérs verk ska vara detsamma oavsett
var eller hur det séljs, forutsatt att vi med detta menar en férstahands-férséaljning. Att
sétta pris &r en del av galleristens kompetens och det &r m8nga faktorer som spelar in -
storleken p8 konstnédrens produktion, produktionskostnader fér det aktuella verket,
konstnérens erfarenhet och karriér, efterfr8gan, storlek p§ verket, unikt eller i upplaga -
utan inbérdes rangordning.

En annan grundldggande princip dr att man alltid kan héja priset men aldrig sédnka det.
Rent generellt anser jag att det dr klok strategi att bérja sin karridr med relativt 18ga
priser som gor det lockande fér samlare att satsa pd ett okdnt konstndrskap och p§ s§
vis skapa en samlarbas som féljer och stédjer konstnaren.

Vad géller provisioner s§ &r ju de 50% som galleriet tar (efter avdrag for
produktionskostnader) en betalning fér de tjdnster som galleriet utfér 8t konstnarerna
och som stracker sig I8ngt utéver férsédljining. Med det i §tanke tycker jag att det &r
orimligt att utstdllande institutioner tar annat d4n en mycket blygsam provision, de
tillhandahé8ller ju ingen annan tjdnst 4n en enstaka utstéllning, en verksamhet som de
for 6vrigt har skattefinansiering for. Detta har dock aldrig lett till ndgon konflikt for oss
eller v8ra konstndrer, det hdnder véldigt séllan att verk séljs p8 den typen av
utstéliningar och gér de det s& &r det bara kul.”

Har du ingen gallerist som utfor arbetet dt dig, ar din basta taktik att aterkommande
beséka gallerier och samla information. P& sa vis kan du bilda dig en uppfattning om vad
som galler. Vilka befinner sig i en liknande situation? Hur éverensstdammer er utbildning,
utstallningsverksamhet, mediala uppmarksamhet, saljarhistorik? Allt vager in. Men tank
pa att en konstnar som har gallerirepresentation kan ta mer betalt eftersom en gallerist
arbetar for den konstnaren.

Efter att ha vagt in de yttre omstandigheterna kan du fundera 6ver sjalva verket. Vilka ar
de faktiska produktionskostnaderna? Produktionspriset indikerar hur mycket du bor ta
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betalt for att kunna g& runt som konstnar. Dock kan produktionspriset skilja sig avsevart
fran marknadspriset. For att ha en siffra att relatera till kan jag ange KRO/KIF:s
arvodesrekommendationer som foreslar en timerséattning pa 750 kronor fér F-skatt och
570 kronor fér A-skatt.

De riktigt héga férsaljningssiffrorna uppnas via auktionsverk. Dessvérre kommer dessa
pengar inte konstnaren till del, utdéver en mycket liten procent kallad droit de suite. Men
du ska inte glémma att det &r p@ auktion som folk séljer konst de inte l&ngre vill ha - det
vill séga laga forsaljningssiffror hér mer till vardagen.

For att ge ytterligare en inblick i hur prissattningen av konst gar till har jag bett Lena
Rydén, specialist p& modern konst vid Bukowskis Auktioner, att kommenterar din fraga:

“N&r vi sétter utropspriser fér samtida konst p§ auktion &r det flera faktorer som spelar
in. Eftersom vi agerar pd en andrahandsmarknad tar vi endast emot etablerade
konstndrer som redan har en prisbild p4 marknaden. Har spelar gallerierna och
museerna en stor roll. Har det t ex nyligen varit en uppmérksammad och viktig
utstélining med en konstnér s8 kan det p8verka slutropspriset. Proveniensen, verkets
historik, &r ocks8 en viktig del liksom om verket férekommer i litteraturen men till
syvende och sist &r det nd§ det enskilda verkets uttryck som &r helt avgérande. Ett
utropspris p8 auktion &r indikation till képarna p§ var vi tycker att budgivningen ska
bérja. P8 det klubbade priset ska képaren sedan ldgga 22,5 % i képarprovision plus 5 %
i droit de suite som &r en féljerdtt som gar till konstnéren eller dennes arvingar.”

Vill du spendera livet at att uppvakta de rika? Du kan vara en kortvarig stjarna och stiga i
héjden bade vad galler berémmelse och prissattning. Men sedan har du spelat ut din roll.
Du har dverskridit den grans som dina samlare ar villiga att méta. Sjalvklart ska du ta
betalt for det du gér. Prissattning &r dock ett 13ngsiktigt arbete och konstvérlden visar
inga sympatier gentemot konstnérer vars prisbild fallit. Ingen vill géra en dalig affér.
Skynda l&ngsamt. Din konst ska kunna fortsatta stiga under decennier.

Lat oss sdga att du ar representerad av ett framgangsrikt galleri. Galleristen ser stjarnan
i dig och vill héja dig till skyarna. Férsék da i hégsta man behalla kontrollen éver dina
priser. Jag laste for ett tag sedan en sammanfattning av Marten Castenfors féreldsning
vid Konstepidemin i Géteborg. Han forde fram sina kritiska tankar om 6évervarderad
samtidskonst:

“Sambandet ser ut s8 hdr: Stéll ut konsten p8 ett vélkant och profilerat galleri i
Stockholm och se till att skapa uppmérksamhet i media. Galleristen engagerar samlare
fér konstnéren ifr8ga och erbjuder museer/konsthallar separatutstéliningar. I den
avslutande fasen ldmnas konstverket in till auktionshuset och 8sétts ett hégt utropspris.
(...) Fér galleristen och samlaren &r det sedan viktigt att h8lla uppe det héga priset -
skulle det bérja vika av ned8t s§ képer galleristen helt sonika tillbaka bilderna p&
auktioner.”

Om det gar riktigt s tillvdga kan jag sjalvklart inte svara pd. Men hur det &n forhaller sig
har en successiv prisstegring sina férdelar.

Lycka till!

Ida

P.S. Séatt aldrig ett hogre pris bara for att du sjélv gillar ett verk dver ett annat. Hall dina
kanslor i schack!

D.S.

Volym 2016-04-25
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